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SOLUTIONS DE GESTION

FORMATION SAGE GESTION COMMERCIALE

Alissu de laformation, le stagiaire doit étre capable de maitriser Sage 100C Gestion
OBJECTIF PEDAGOGIQUE: | Commerciale, en comprendre son mécanisme de la gestion des documents clients,
des achats, des stocks et des statistiques.

DUREE DE LA FORMATION
3 Jours (21h)

PERSONNES CONCERNEES :
Employés et cadres du service commercial et comptable
Toutes personnes souhaitant analyser les données exporter des
applications SAGE

TARIFS
Nous contacter

PREREQUIS ET ACCESSIBILITE A LA FORMATION :
La formation s’adresse aux personnes ayant une connaissance dans
le domaine de la gestion et une bonne maitrise de Uoutil Excel.
La formation et nos locaux sont accessibles aux personnes en

situation de handicap ou a mobilité réduite

MODALITES PEDAGOGIQUES MODALITES D'EVALUATION

Logiciel et site base de connaissance de SAGE Evaluation des acquis en cours de formation

Salle de formation équipée Bilan de période en entreprise

Période d’application sur le logiciel Enquétes satisfaction au cours de la formation et a Uissue

PROGRAMME
P
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Pour plus d'infos |
1. Les fiches articles, client et fournisseur

- Détails du fichier article
- Détails du fichier client
- Détails du fichier fournisseur

2. La gestion des achats et du stock

- Les documents d’achat

- La gestion du stock

- Le réapprovisionnement de stock
- Editions

3. La gestion des ventes

- Les documents de vente
- La gestion des tarifs clients
- Editions statistiques et le paramétrage des exportations vers Excel

Suivez-vous! n m
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